
Succesvol ondernemen 

Geachte, 
Zeker in deze tijden worden ondernemers  

graag geïnspireerd. Daarom nu van  
Mazars: een verrassende, kosteloze bedrijfsscan.
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Be brave



Succesvolle ondernemingen zien het anders. 
En meestal doen ze het ook anders.

Het breken met conventies is de basis voor groei. 

Bedenken wat niet gevraagd 
wordt. Fabriceren wat nog nooit 
gemaakt is. Verkopen zoals nog 
nooit verkocht is. Ondernemers 
met durf veranderen de regels 
van het spel. In hun voordeel. 

Rules don’t Rule
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Find new allies



         

Kunnen wij, accountants en belastingadviseurs, daaraan bijdragen? 
Zeker. Door onze manier van werken scheppen we 

meer ruimte voor het innovatieve denken van organisaties. 
Dat leidt tot meer onderscheid, meer groei en meer succes.   

Organisaties die een partner 
zoeken, kijken vooral naar partij­
en die goed passen. Zakendoen 
wordt beheerst door conven­
ties. Het zijn juist partnerships 
tussen schijnbaar onverenig­
bare partijen die verrassende 
resultaten opleveren.

Rules don’t Rule
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Don’t follow the leader



Mazars is van het analyseren, het controleren én het inspireren. 

Rules don’t Rule

Succesvolle ondernemers zijn 
als pubers. Ze weten hoe het 
hoort, maar doen het toch 
anders. Ze hebben meer met 
autonomie dan met autoriteit. 
Meer met initiëren dan met 
imiteren. 
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Unlearn



Daarom nu van Mazars: een verrassende, kosteloze bedrijfsscan van uw organisatie door onze experts.  
De M4, de scan die nieuwe wegen opent. Die uw organisatie doorlicht op 4 dimensies:

 

Over enkele dagen bellen we u graag om uw interesse voor de M4 te peilen.  
Wilt u meteen reageren, belt u dan Jos van Huut, onze bestuursvoorzitter (010-277 17 71) of mailt u naar M4@mazars.nl.  

Business  Doet u het beter, minder of even goed als uw concurrenten? 

Finance  Is uw financiële organisatie en managementinformatie up-to-date?  

People  Heeft u de juiste mix van nieuw talent en ervaring in huis? Wordt er optimaal samengewerkt? Wordt kennis gedeeld? 

Future  Is uw bedrijf innovatief genoeg om ook in de toekomst succesvol te zijn? 

4

Rules don’t Rule

Kennis maakt machtig, wordt 
vaak gedacht. Maar tegenwoor­
dig veroudert kennis vele malen 
sneller dan een mens. De in­
zichten van gisteren zijn de val­
kuilen van morgen. Het draait om 
het weten van nu.
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Wij nemen binnenkort contact met u op. 
Wilt u alvast op korte termijn een datum inplannen, 

maakt u dan gebruik van deze M4-kaart.

✁

Ik ben geïnteresseerd in dat kennismakingsgesprek en die snelle analyse. 

Vul deze antwoordkaart in en stuur hem op of kijk op www.mazars.nl.

Ik heb een voorkeur voor (vul hier één of meer voorkeurdata in)

’s Morgens / ’s middags (s.v.p. omcirkelen)

Wij nemen snel contact met u op om de definitieve afspraak te maken.

Mijn naam		�  m/v

Bedrijfsnaam

Straat

Postbus

Postcode		 Plaats

Telefoon

Mobiele telefoon

Zakelijk e-mailadres

Ik wil niet gebeld worden door Mazars en in de toekomst ook geen
informatie meer ontvangen.
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✁


